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ERNI M IMMOBILIEN GMBH
Michael Erni
Beckenriederstrasse 34
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04162242 42
IMMOBILIEN

erni-immo.ch

Das Reisebiiro mit der
personlichen Beratung.

Y/l

portair REISEN www.portair.ch
ennetbiirgen Telefon 041 624 64 64

ECOMATIC AG
GETRANKE-AUTOMATEN-SERVICE

6373 Ennetbiirgen
Fon 041 620 41 21
www.ecomatic.ch

LANGENTANNEN

KASEKULTUR SEIT 1963

Bergkiserei Langentannen GmbH
Langentannen1 - 6374 Buochs
Telefon 041620 2182
bergkaeserei-langentannen.ch

Innovative Architcktur,
dic Ihre Visionen
7um Leben erweckt.

maam-architektur.ch
079 343 59 62
info@maam-architektur.ch

Chiristen

Beck
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ein Jeiertag!

Lassen Sie es sich heute gut gehen.
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KASEKULTUR SEIT 1963

RACLETTEKASE
FUR ALLE,
DIE VIELFALT LIEBEN

Bergkaserei Langentannen GmbH
Langentannen1 - 6374 Buochs
Telefon 041 620 21 82

bergkaeserei-langentannen.ch
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Gesund & Schon

OPTIK
unternaehrer

Buochs www.optik-zentrum.ch

Naturheilpraxis fiir TCM

|WMIND
C BODY
YOU.

Akupunktur - Tui Na Massage - Psychosomatik Therapie
Allergie - Vitalpilze - Fazientherapie
Ennetbiirgerstrasse 366374 Buochs
Mobile: +41 (0) 79 902 28 43
info@mindbodyyou.ch - www.mindbodyyou.ch

-Gewerbe

Buochs-Ennetblurgen
www.gvbe.ch

Echtberaten.
Seit 1999,

o
DROGERIE

Nihseydi 6, 6374 Buochs

Ivo Krummenacher, Inhaber
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Innovative Messtechnologie macht
Sehen zum Erlebnis.

Das Leben ist voller Kontraste. Es ist bunt
und abwechslungsreich. Genieflen Sie
jedes Detail: Mit ZEISS i.Scription Brillen-
glasern erleben Sie eine beeindruckende
Qualitat des Sehens — auch bei Nacht.
Scharfer, kontrastreicher, brillanter.

Jedes Auge ist einzigartig. Deshalb sind ZEISS
Brillenglaser mit i.Scription® Technologie echte
Unikate, die bis ins kleinste Detail an Ihre
Augen angepasst sind. Sie berlcksichtigen
sozusagen den individuellen Fingerabdruck
Ihrer Augen — eine der wichtigsten Vorausset-
zungen fur perfektes Sehen.

Die Basis dafur ist das Wellenfront-Messgerat
i.Profiler®us yvon ZEISS — das anspruchsvollste
auf dem Gebiet der Brillenglasbestimmung.
Damit kann ein individuelles Profil Ihrer Augen
ermittelt werden: auf 1/100 Dioptrien genau.

Fur Brillenglaser, die 25-mal praziser berech-
net sind als herkdmmliche Brillenglaser.

Erleben Sie bestes Sehen mit exzellenter
Scharfentiefe und leuchtenden Farben.

Gerade nachts werden Sie einen besonderen
Unterschied bemerken: Beim nachtlichen Blick
in Lichtquellen kénnen Uberstrahlungen und
Lichthofe auftreten. ZEISS i.Scription Brillen-
glaser reduzieren diese Effekte und sorgen
so zum Beispiel beim Autofahren fir mehr
Sicherheit in der Nacht, in der Dammerung
und auch bei Tag.

Mehr Uber ZEISS Prazisions-Brillenglaser mit i.Scription® Technologie erfahren Sie bei:

Optik Zentrum
Unternéhrer
Fischmattstrasse 2
6374 Buochs

OPTIK
unternmhr@

Buochs

Tel. +41 41 620 17 74
info@optik-zentrum.ch

www.optik-zentrum.ch

Vision Experte
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«Gsprachs-Stoff» - die Gewerbe-Kolumne

DIE KUNST, GESCHICHTEN ZU ERZAHLEN

Wie oft blieb uns eine Begegnung oder
eine Beratung in einem Fachgeschaft
viel langer in Erinnerung, weil wir sie
mit einer tollen Geschichte verbunden
haben. Wenn uns jemand eine tolle Sto-
ry zu einem Produkt, zu einer Dienst-
leistung oder uns einen Tipp, spannend
verpackt, gegeben hat.

«Storytelling» ist hier das Zauberwort,
welches ein Kundenerlebnis noch mehr
aufwertet als die harten Produktfakten,
welche wir sowieso in fiinf Minuten wieder
vergessen haben. Menschen wollen span-
nende Geschichten horen, ein Geheimnis,
ein Erlebnis oder eine persénliche Erfah-
rung.

Geschichten von Mensch zu Mensch ma-
chen das Kauferlebnis perfekt. Nicht die
digital verfassten Erfahrungsberichte und
Rezensionen im Online-Shop.

Geschichten im Verkaufsgesprach

Ein gutes Verkaufsgesprach funktioniert
wie ein kleines Theaterstiick: Der Kunde
ist der Hauptdarsteller, Sie sind die Regie.
Mit einer guten Geschichte lenken Sie die
Aufmerksamkeit, bauen Spannung aufund
lassen am Ende den Kunden die Biihne
betreten. Namlich mit der Entscheidung,
das Produkt oder die Dienstleistung zu
kaufen.

Doch wie setzt man Storytelling sinnvoll
ein? Keine Sorge, Sie miissen nicht gleich
ein Marchenbuch auspacken. Es reicht,
wenn Sie lhre Produkte oder Dienstleis-
tungen mit echten, nachvollziehbaren
Geschichten anreichern.

- Zeigen Sie Herkunft und Hintergrund
Erzahlen Sie, woher ein Produkt kommt,
wer es hergestellt hat oder welche span-
nende Idee dahintersteckt. «Dieser Tisch
wurde von einem Schreiner gefertigt, der
Holz von einer alten Scheune aufbewahrt
hat.» Zack - schon ist das Mdbelstiick
mehr als nur ein Tisch.

- Nutzen Sie personliche Erfahrungen
«Wissen Sie, ich verwende dieses Gerat
auch zu Hause. Und ich habe Ihnen noch

ein paar personliche Anwendungstipps
dazu!» Solche kleinen Einblicke machen
Sie glaubwiirdig und sympathisch.

- Bauen Sie Emotionen auf

Fakten verkaufen, Geschichten begeis-
tern. Wenn der Kunde spiirt, dass hinter
dem Produkt Freude, Leidenschaft oder
eine Anekdote steckt, entsteht Verbin-
dung.

- Ubertreiben Sie nicht

Eine gute Story darf ausgeschmiickt sein,
aber kein Marchen. Wenn Sie den Staub-
sauger als «so stark wie ein Flugzeug-
Triebwerk» verkaufen, kann es passieren,
dass Ihre Kunden beim ersten Probelauf
enttauscht sind, weil das Wohnzimmer
eben nicht abhebt.

Storytelling im Alltag
Doch Geschichten sind nicht nur fiir Ver-
kdufer spannend, sie bereichern unser
Leben ganz allgemein.

Im Beruf: Erstellen Sie Geschichten statt
eine endlose PowerPoint-Folie herunter-
zulesen. «Diese Idee kam mir, als ich im
Stau stand und der Kaffee fast iiberge-
schwappt ist.» Das bleibt hangen.

Im Alltag: Erzahlen Sie Ihrer Familie nicht
nur, was Sie eingekauft haben, sondern
warum. «Das Brot habe ich beim Bécker
genommen, weil er mir von seiner Gross-
mutter erzahlt hat, die das Rezept erfun-
den hat.» Pltzlich schmeckt das Znacht
ein bisschen besser.

In Freundschaften: Ein Abendessen ist
schon, ein Abendessen mit einer Ge-
schichte ist unvergesslich. «Wisst ihr
noch, als wir vor zehn Jahren trotz Regen
grilliert haben? Genau dieses Gefiihl hat-
te ich, als ich gestern das Fleisch beim
Metzger gekauft habe.»

Humor hilft iibrigens auch: Wer mit ei-
nem Augenzwinkern erzahlt, dass die
neue Kaffeemaschine «fast schneller auf-
heizt als meine Kinder ein Schoggistan-
geli essen kdnnen», hat die Lacher und die
Sympathien auf seiner Seite.

Mini-Checkliste: Drei Tipps fiir gute All-
tagsgeschichten

1.Seien Sie personlich: Erzahlen Sie nicht
einfach Fakten, sondern teilen Sie lhre
Erlebnisse. Eine personliche Note macht
jede Story glaubwiirdig.

2. Halten Sie es einfach: Geschichten
missen nicht kompliziert sein. Oft reicht
schon ein kleiner Moment, ein Missge-
schick, ein Erfolg oder eine witzige Be-
obachtung.

3. Bauen Sie Spannung auf: Starten Sie
mit einer kleinen Uberraschung oder ei-
nem unerwarteten Detail. Wer neugierig
ist, hort zu.

Mein Fazit: Geschichten verkaufen nicht
nur, sie verbinden. Und genau das brau-
chen wirin einer Zeit, in der vieles digital,
anonym und niichtern geworden ist.

Ob im Verkauf, im Beruf oder im Alltag:
Gute, ehrliche Stories, spannend erzéhlt,
sind das, was uns im Gedachtnis bleibt.

Christian Portmann
Président Gewerbe Buochs-Ennetbiirgen

- Gewerbe

Buochs-Ennetbiirgen

Gewerbeverein
Buochs-Ennetbiirgen

Web: gvbe.ch
Kontakt: info@gvbe.ch
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- Kernbohrungen - Umbauarbeiten
- Maurerarbeiten - Spitzarbeiten
- Trockenbau - Demontagen

Bircher Sanitar @)

zum leben und trdumen

Bircher Sanitare Anlagen AG
Stanserstrasse 104

6373 Ennetblirgen

Telefon 041 624 40 70

www.hircher-sanitaer.ch

BadeWelten @/

e ——

BEWAHRTE QUALITAT SEIT 1960.

ELEKTRO FURRER

Wir erflillen Rdume.
scheuberag.ch

Vorhange

Scheuber
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WILLKOMMEN IN UNSEREM SINNESREICH

Individuell abgeschmeckt sind unsere
Kiichen, einfach sehenswert unsere
Fenster, spiirbar einzigartig unsere
Schreinerarbeiten.

Wir laden Sie ein, in unser Sinnesreich
unter kuechen-imfeld.ch einzutauchen. Mit
unseren vielseitigen und massgeschnei-
derten Produkten machen wir Ihr Zuhause

zur Wohlfiihloase. Wir freuen uns, Sie und
Ihre Ideen kennenzulernen und bei lhren
Kiichen-, Fenster- oder Schreinerprojekten
personlich zu begleiten.

Entdecken Sie unsere Website.

Pressedienst

Kiichen Imfeld GmbH
Stansstaderstrasse 48
6370 Stans

Telefon 04161103 44

Website:
www.kuechen-imfeld.ch

JETZT AKTUELL: TERRASSEN-/ GARTENPLATTEN AUF
STELZ-LAGER VERLEGT - SAUBER UND SCHNELL

Vorteil 1: Einfache und schnelle Verlegung von
Terrassen- und Gartenplatten

Vorteil 2: Kostengiinstige Verlegeart

Vorteil 3: Frostsicher und witterungsbestdndig

Vorteil 4: Platz zum Verlegen von Leitungen und
Rohren

Vorteil 5: Einfache H6henanpassung

Unsere Dienstleistungen:
- Kernbohrungen
+ Umbauarbeiten
- Maurerarbeiten
- Spitzarbeiten

+ Trockenbau

« Demontagen
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ERNST ZIMMERMANN AG

Herdern 5, EnnetbUrgen, T 0416204700
www.zimmermann-kaercher.ch

HEUTE SCHON
GEKARCHERT?

miar hend pfuis
e
+ Nass-und Trocken-Sauger 5 E—
= Bodenreinigungsmaschinen () o0
= Hochdruckreiniger
- Eigene Reparaturwerkstatt PLANUNG  INSTALLATION KONTROLLE ONLINESHOP
« Zuverlassiger Service

S
BLECTrOCaS:

Electrocasa AG Flurhofstrasse 15, 6374 Buochs

KARCHER T 041530 30 39, shop.electrocasa.ch
I electrocasa.ch

Portmann
Business

Brand People Experience

Unternehmens- &
Organisations-
entwicklung

for KMU

www.portmann.gmbh

B AB

TECHNIK AG

LANDMASCHINEN & GARTENGERATE

FLURHOFSTRASSE 11 | CH-6374 BUOCHS
TEL. 041 620 44 64 | WWW.BAB-TECHNIK.CH

&

SCHREINERHOF

lhr Lieblingsmdébelmacher.

KERAMISCHE
WAND- & BOD ENBELAGE
R MAURERARBEITEN
= ’ — ENNETBURGERSTRASSE 22A Stefan und Fabienne Barmettler
= , 6374 BUOCHS .
Fadenbriicke 16 | 6374 Buochs | 041622 07 07

TEL. 041 620 48 40
WERNER KAISER KAISER.GMBH@BLUEWIN.CH

[e 4
metallbau

6374 Buochs 0416220040

info@schreinerhof.ch | schreinerhof.ch

WYRSCH BRUNO

www.oz-metallbau.ch

PARKETT & BODENBELAGE

‘ WMW pawassersts I WWW.PARKETT-EMOTIONEN.CH
eraor
élﬂDlSTl(K dstckeh

l‘)\‘ Nachfolger/-in gesucht




GEWERBE BUOCHS-ENNETBUIRGEN

ELEKTRO FURRER

Herzlich willkommen beim
LUEG-Team in Ennetbiirgen.

LUEG AG ZWEIGNIEDERLASSUNG ENNETBURGEN - Herdern 6 - 6373 Ennetbiirgen
Telefon 041 624 49 00 - ennetbuerg eg.com - www.lueg.com

THE LUEG: WAY

kiichen.
fenster.

schreinerei.

imfeld 4

kuechen-imfeld.ch

0416110344 .

Bastel- und Geschenkartikel,
Wolle und Garne
Dorfplatz 1, 6374 Buochs — www.creativ-oase.ch

WIR BEWEGEN MENSCHEN.

STEINER GROUP

BUOCHS | LUZERN | KRIENS | NEBIKON

=

Bewegt

auto
b h 8 r buochs

GARASCH 106

IHR AUTOPARTNER IN
ENNETBURGEN

HIRT

Auto « Nutzfahrzeug « Wohnmobil » alle Automarken

Autospenglerei KUSTER

Flurhofstrasse 13, 6374 Buochs
Telefon 041 620 44 88 e Telefax 041 620 60 84
www.autospenglerei-kuster.ch ¢ info@autospenglerei-kuster.ch

041 620 35 60

MarinTech

e Service und Reparaturen
an |lhrem Bootsmotor

BootsmotorenH ® Boots-Winterlager

® Boots-Reparaturen
Kanalweg 7 6374 Buochs

5@ Gewerbe

Buochs-Ennetblurgen
www.gvbe.ch
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\MJ FLURHOF GARAGE crn [ Jee—

U_ Ihr sympathischer Mazda Partner in Buochs.
mM_)@ www.flurhofgarage.ch lhr Business Coach und
Sparringspartner
I6sungsorientiert

Nasmannsbach 3
6373 Ennetbirgen
Telefon O41 620 47 67
tr-coaching.ch

AXA Hauptagentur Thomas Mathis
/% Ennetbiirgerstrasse 44, 6374 Buochs
Telefon 041 624 46 10, AXA.ch/buochs

Geld & Sicherheit

Joel Peter Daniel Thomas Giulia Marco
Hochuli Brand  Schmid Mathis Towarnicki Portmann

Nidwaldner
Kantonalbank

WOCHENTLICHER
NEWSLETTER

Immer informiert, was
in Nidwalden lauft!

Jetzt abonnieren!

e

Das A//dwa/d/rer arl_qma/ ;; raiffeisen-nidwalden.ch
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«UNSERE FIRMA IST FliR HACKER NICHT

INTERESSANT»

Diesen Satz horen wir bei GoodIT nur
allzu oft. Doch die Bedrohung durch
Cyberangriffe ist vielschichtig und
kennt keine klaren Grenzen.

Ob Privatperson, Unternehmen oder
staatliche Einrichtung, potenziell konnen
alle zum Opfer werden und genau darin
liegt die besondere Herausforderung.
Cyberkriminalitat betrifft uns alle und
macht umfassende Schutzmassnahmen
sowie ein hohes Bewusstsein im Um-
gang mit digitalen Technologien unver-
zichtbar.

Doch was steht eigentlich auf der
Einkaufsliste der Hacker?

Manche Banden nehmen gezielt Privat-
personen auf Online-Handelsplattformen
wie z. B. «Tutti» ins Visier und versuchen,
mit gefdlschten Angeboten, Zahlungs-
aufforderungen oder Tauschung an Geld
oder personliche Daten (z. B. Logindaten
von E-Banking) zu gelangen. Andere An-
greifer haben politische oder ideologi-
sche Ziele. Sie greifen staatliche Institu-
tionen oder kritische Infrastrukturen an,
um deren Funktionsfahigkeit zu storen
und das Vertrauen der Bevdlkerung zu
erschuttern.

Wiederum andere Gruppen konzentrie-
ren sich auf Unternehmen und deren
Dienstleister oder Partner. Auf diese Wei-
se konnen sie durch Verschliisseln der
Daten (Ransomware) hohe Losegelder
erpressen, sensible Daten abgreifen und
ganze Geschaftsprozesse lahmlegen.

Doch KMU sind in der Schweiz
besonders beliebt.

Laut dem Bundesamt fiir Cybersicherheit
(BACS) war bereits jedes dritte kleine oder
mittlere Unternehmen mindestens einmal
betroffen. Auch Studien wie jene von gfs-
ziirich bestétigen diese Einschatzung.
Besonders brisant: Rund vier Prozent der
KMU erlitten in den letzten drei Jahren
eine schwerwiegende Attacke, die oft zu
erheblichen finanziellen Schaden flihrte.

Dank des Zugriffs auf Unternehmens- und
Finanzdaten wissen die Angreifer genau,
wie viel Umsatz eine Firma macht und
welchen Betrag sie im Ernstfall vermutlich
bezahlen wiirde.

Fehlende Cyberhygiene als Ursache
KMU haben meist einfache Cyberhygie-
ne-Massnahmen wie regelmassige
Backups, starke Passwortvorgaben, Mul-
tifaktorauthentifizierung oder zeitnahe
Software-Updates nur unzureichend
umgesetzt. Haufig verlassen sie sich auf
den IT-Dienstleister, ohne genau zu ver-
stehen, was im Vertrag tatséchlich ab-
gedeckt ist. Genau dieser schwache
Schutz macht die Unternehmen zu einem
bevorzugten Ziel, da mit verhaltnismas-
sig wenig Aufwand viel zu holen ist.

Schiitze deine Daten, bevor es
jemand anderes tut.

In jedem Unternehmen gibt es wichtige
und interessante Informationen zu Kun-
den, Auftragen, Bankdaten oder Gesund-
heitsdaten von Mitarbeitern. Genau sol-
che Daten sind fiir ein Unternehmen

Schiitze deine Daten...
bevor es jemand anderes tut.

iiberlebenswichtig und kdnnen bei ei-
nem Verlust zu hohen Kosten und Repu-
tationsschdden fiihren. Daher ist eine
umfassende Cyber-Resilienz in der heu-
tigen Zeit ein Muss.

GoodIT hat sich darauf speziali-
siert,

Unternehmen ganzheitlich vor Cyber-
angriffen zu schiitzen und das Risiko bzw.
dessen Auswirkungen zu reduzieren.
Unsere Dienstleistungen decken den
gesamten Prozess der Cybersicherheit
ab. Von der Analyse der aktuellen Situa-
tion und der Identifikation bestehender
Schwachstellen tiber massgeschneider-
te Schulungen und Sensibilisierung der
Mitarbeitenden bis hin zum betrieblichen
Kontinuitatsmanagement im Ernstfall
eines erfolgreichen Angriffs. Zwar gibt es
keinen 100 %igen Schutz, doch die Scha-
den nach einem Angriff sind um ein Viel-
faches teurer als jede vorbeugende
Massnahme.

Pressedienst

6373 Ennetbirgen | info@goodit.ch | www.goodit.ch






