
Handwerk & Kreativität

Bircher Sanitäre Anlagen AG
Stanserstrasse 104
6373 Ennetbürgen
Telefon 041 624 40 70

www.bircher-sanitaer.ch

www.portmann.gmbhwww.portmann.gmbh

«Erfolgreich ist, wer 
Menschen versteht 
und Kultur vorlebt.»

Nid immerNid immer
bruichtsbruichts

«Meh Dräck»

ERNST ZIMMERMANN AGERNST ZIMMERMANN AG
HerdernHerdern 5,  5, Ennetbürgen,Ennetbürgen, T 041 T 041 62062047470000
wwwwww..zimmermann-kaercher.chzimmermann-kaercher.ch

ENNETBÜRGEN • HERGISWIL • ENGELBERG
041 620 02 74

SEIT 1993

LANDMASCHINEN & GARTENGERÄTE
FLURHOFSTRASSE 11 I  CH-6374 BUOCHS
TEL. 041 620 44 64 I WWW.BAB-TECHNIK.CH
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6374 Buochs    041 622 00 40
www.oz-metallbau.ch

Electrocasa AG Flurhofstrasse 15, 6374 Buochs 
T 041 530 30 39, electrocasa.ch

PLANUNG INSTALLATION KONTROLLE

Tradition als Fundament. 
Innovation als Antrieb. Seit 1946.

jahre

sigrist.com swiss madeAlte Gasse 4, Ennetbürgen unikat-bodenbelaege.ch

Neue Ausstellung Bodenbeläge

041 611 03 44  . kuechen-imfeld.ch

werner�kaiser

Keramische 
Wand- & Bodenbeläge 

Maurerarbeiten

Ennetbürgerstrasse 22A 
6374 Buochs

Tel. 041 620 48 40
kaiser.gmbh@bluewin.ch

Bewährte Qualität seit 1960.

Vorhänge

 Wir erfüllen Räume.
scheuberag.ch

Stefan und Fabienne Barmettler
Fadenbrücke 16 | 6374 Buochs | 041 622 07 07
info@schreinerhof.ch | schreinerhof.ch

eger Michael

eger Michael

ekit

eger Michael

www.gvbe.ch 
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Zuhause & anderswo

KÄSEKULTUR SEIT 1963
Bergkäserei Langentannen GmbH

Langentannen 1  ·  6374 Buochs
Telefon 041 620 21 82

bergkaeserei-langentannen.ch
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ERNI M IMMOBILIEN GMBH
Michael Erni
Beckenriederstrasse 34
6374 Buochs
041 622 42 42

erni-immo.ch

Sie sind auf der Suche nach Ihrem

Traumhaus mit
Swimmingpool und
Kinosaal
Michael Erni steht Ihnen beratend zur Seite – 
von der Vision bis zur Umsetzung.

ERNI M IMMOBILIEN GMBH
Beckenriederstrasse 34 6374 Buochs
Michael Erni    041 622 42 42

erni-immo.ch

 Bewirtschaftung
 Vermarktung
 Beratung

IMMOBILIE JETZT KOSTENLOS
ONLINE BEWERTEN!

wiederkehr.immo

ANDREA WIEDERKEHR Immobilien GmbH

ONLINE BEWERTEN!
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Weihnachtsaktion

www.gvbe.ch
Lokal einkaufen. Gross gewinnen!
18. Weihnachtszauber in Buochs und Ennetbürgen vom 1. November bis 24. Dezember 2026.
Einkaufen, Stempel sammeln und gewinnen! Mit 4 verschiedenen Stempeln nehmen Sie an der grossen Weihnachtsaktion-
Verlosung teil – mit Preisen im Gesamtwert von CHF 8000.– in Form von Gutscheinen der teilnehmenden Betriebe. 
Mitmachen lohnt sich – und Sie unterstützen dabei unser lokales Gewerbe!

Buochs
AC Alu-Car Garage
Arena Sport & Outdoor
Auto Heller Buochs
AXA Hauptagentur
Bergkäserei Langentannen
Christen Beck Pop up
Classic Cosmetic
Der Massagelehrling
Elektro Furrer
Erni M Immobilien
Ernst von Holzen
Flurhof Garage
Hairline Gisela
Käserei Bürg
Nidwaldner Kantonalbank
Optik Zentrum Unternährer
Raiffeisenbank Nidwalden

Rosenladen Blumenfachgeschäft
Schoggi-Stübli
Spar Supermarkt
Velo Frank
Viva Drogerie
Whisky & More by Hurschler

Ennetbürgen
Bircher Sanitäre Anlagen
Coiffure Gabriel
Coiffure Lotus
Edit Delizie d‘Italia
fifi Design
Garasch 106
Metzgerei Stalder
Scheuber Raumgestaltung

Restaurants
Cafeteria Alterszentrum 
Oeltrotte, Ennetbürgen

Der Italiener, Buochs

Hotel & Restaurant Sternen, 
Buochs

Kayzen Asia Kitchen by 
Bamboos, Buochs

Nidair Restaurant Flugfeld, 
Ennetbürgen

Restaurant & Pizzeria Piccadilly, 
Buochs

San Marco zum Schlüssel, 
Ennetbürgen

S‘Töpfli, Buochs

Wohn- und Pflegezentrum 
Städelipark, Buochs

Wir bedanken uns herzlich fürs Mitmachen, freuen uns sehr auf Ihren Besuch und wünschen ganz viel Spass beim 
Stempelsammeln. Viel Glück!

OK-Weihnachtsaktion
Sandra Zimmermann-Gabriel, Cornelia Frank, David Frank, Martin Amrhein

Was Weihnachten ist, haben wir fast vergessen – Weihnachten ist mehr als ein festliches Essen und Geschenke 
schenken – Weihnachten ist mit dem Herzen denken.
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«Gsprächs-Stoff» – die Gewerbe-Kolumne

UMDENKEN – UND WARUM DER KOPFSTAND HILFT

Gewerbeverein
Buochs-Ennetbürgen

Web: gvbe.ch
Kontakt: info@gvbe.ch

Kennst du das? Du hast ein Problem und 
suchst nach einer Lösung. Du überlegst, 
diskutierst, googelst, fragst die KI. Und 
irgendwann hast du eine Idee. Vielleicht 
sogar eine gute. Aber hast du dir schon 
einmal überlegt, ob du überhaupt die 
richtige Frage gestellt hast?

Ich lese gerade das neue Buch «Umden-
ken» von Krogerus & Tschäppeler. Es hat 
mich ziemlich gepackt, wie alle anderen 
Publikationen von den beiden Schweizer 
Autoren. Nicht, weil darin plötzlich alle 
Probleme verschwinden. Sondern weil es 
mich daran erinnert, wie viel möglich wird, 
wenn wir bereit sind, anders zu denken. 
Und zwar nicht nur neu, sondern bewusst 
anders.

Nicht nur die Antwort ändern, sondern 
auch die Frage
Wir sind Gewohnheitstiere. Wir machen 
Dinge so, wie wir sie immer gemacht ha-
ben. Das gibt Sicherheit und spart Zeit. 
Manchmal stehen wir uns damit aber auch 
selbst im Weg. Denn wenn wir immer die-
selben Fragen stellen, landen wir oft bei 
ähnlichen Antworten. 

Eine Methode, die ich besonders span-
nend finde, ist die Kopfstandmethode. 
Dabei drehen wir eine Frage bewusst ins 
Gegenteil. Statt zu überlegen, wie etwas 
gelingt, fragen wir uns, wie wir das ge-
naue Gegenteil erreichen würden.

Stell dir vor, du möchtest mehr Aufträge 
gewinnen. Frag dich zuerst: Was müsste 
ich tun, damit ich morgen garantiert 
alle Kunden verliere?
Nun darfst du kreativ destruktiv sein: un-
höflich auftreten, E-Mails ignorieren, Prei-
se willkürlich erhöhen oder die Website 
abschalten. Je absurder, desto besser! 
Im zweiten Schritt drehst du die Antwor-
ten ins Positive: freundlich kommunizie-
ren, rasch antworten, Preise transparent 
gestalten und den eigenen Auftritt pfle-
gen. Schon hast du konkrete Ansatzpunk-
te für deinen Erfolg.

Das Spannende daran: Manchmal ent-
deckst du dabei Dinge, die in deinem Un-

ternehmen tatsächlich passieren, viel-
leicht ohne dass du es bisher bemerkt 
hast. Und genau deshalb funktioniert die 
Methode: Sie löst Denkblockaden, macht 
Spass und deckt blinde Flecken auf.

Drei kleine Impulse für deinen Alltag
1. Lerne falschzuliegen
Wir alle haben unsere Überzeugungen. 
Das Problem beginnt dort, wo wir sie nicht 
mehr hinterfragen. Was wäre, wenn du 
heute einmal bewusst nach Argumenten 
suchst, die NICHT deiner eigenen Meinung 
entsprechen? Nicht, um recht zu behalten, 
sondern um etwas dazuzulernen. Viel-
leicht liegst du falsch. Na und? Genau dort 
kann etwas Neues beginnen.

2. Frag Menschen statt nur Maschinen
Ich nutze digitale Werkzeuge gerne. Auch 
die Künstliche Intelligenz kann inspirieren 
und Denkanstösse liefern. Aber sie ersetzt 
nicht das Gespräch mit einem Menschen. 
Frag deine Mitarbeitenden, was sie anders 
machen würden. Hör deinen Kundinnen 
und Kunden zu. Sprich mit jemandem, der 
eine ganz andere Sicht auf die Dinge hat. 
Und dann: Hör wirklich hin, statt bereits 
deine Antwort zu formulieren.

3. Nimm dir Zeit für das Ungewohnte
Im hektischen Alltag müssen Entschei-
dungen schnell fallen. Umso wichtiger ist 
es, sich ab und zu bewusst Zeit zu neh-
men. Schau genau hin. Hör genau zu. Stell 
eine Frage mehr. Was übersehen wir ge-
rade? Was haben wir noch nie auspro-
biert? Was wäre möglich, wenn wir nicht 
sofort sagen würden: «Das geht bei uns 
nicht!»

Aus Umdenken wird Weiterkommen
Ob im Unternehmen, im Verein oder zu 
Hause: Überall begegnen wir Herausfor-
derungen. Vielleicht braucht es ein neues 
Produkt, eine andere Dienstleistung, ein 
frisches Ziel oder einfach eine bessere 
Zusammenarbeit.

Oft suchen wir die Lösung innerhalb unse-
res gewohnten Denkrahmens. Umdenken 
lädt uns ein, diesen Rahmen zu verlassen. 
Dafür brauchen wir keine bahnbrechende 

Erfindung und auch kein riesiges Budget. 
Manchmal genügt ein Perspektivenwech-
sel, ein ehrliches Gespräch oder der Mut, 
eine bisherige Überzeugung loszulassen.

Für mich ist das die eigentliche Stärke des 
Umdenkens: Es geht nicht darum, alles 
Bisherige schlechtzureden. Es geht dar-
um, offen zu bleiben für das, was wir noch 
nicht sehen. Und Freude daran zu entwi-
ckeln, wenn wir feststellen, dass es auch 
anders geht.

Vielleicht probierst du es diese Woche 
gleich aus. Nimm ein Problem, das dich 
schon länger beschäftigt, und stell die 
Frage auf den Kopf. Was müsstest du tun, 
damit es garantiert nicht gelöst wird? 
Und welche Erkenntnisse stecken in dei-
nen Antworten?
Denn wer immer nur das Bekannte sucht, 
wird kaum das Unbekannte entdecken.
Und jetzt mal ehrlich: Welche Frage soll-
test du in deinem Alltag einmal auf den 
Kopf stellen?

Christian Portmann
Präsident Gewerbe Buochs-Ennetbürgen
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Bewegt

Auto Nutzfahrzeug Wohnmobil alle Automarken

Ihr sympathischer Mazda Partner in Buochs.
www.flurhofgarage.ch

Autospenglerei KUSTER
Flurhofstrasse 13, 6374 Buochs

Telefon 041 620 44 88
www.autospenglerei-kuster.ch • info@autospenglerei-kuster.ch

LUEG – Ihr kompetenter Partner
für Mercedes-Benz in Ennetbürgen.

ENNETBÜRGENENNETBÜRGEN ·· Herdern 6  Herdern 6 ·· 6373 Ennetbürgen 6373 Ennetbürgen
Telefon 041 624 49 00Telefon 041 624 49 00 ·· www.lueg.comwww.lueg.com

• Service und Reparaturen 
an Ihrem Bootsmotor

• Boots-Winterlager
• Boots-Reparaturen

 Autospenglerei Drucktech EDO Autospenglerei Drucktech EDO

Edo Pekaric
Geschäftsführer

Mobile 076 368 02 20

Fadenbrücke 10
6374 Buochs
Telefon 041 620 01 01
drucktechedo@bluewin.ch

www.gvbe.ch 
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STEINER GROUP: NEUE RÄUME, NEUE MARKEN

Neue BMW-Showrooms, MINI in Kriens, 
BMW Motorrad in Luzern und ab Januar 
BYD in Nebikon: Bei der Steiner Group 
hat sich in den letzten Monaten einiges 
bewegt.

Wer kürzlich bei einem Standort der Stei-
ner Group vorbeigeschaut hat, dürfte es 
bemerkt haben: Die Zentralschweizer Auto-
gruppe hat sich ein neues Gesicht gege-
ben. In Luzern, Kriens und Buochs präsen-
tieren sich die BMW-Showrooms in 
komplett überarbeitetem Look. Modern, 
offen und mit viel Raum für persönliche 
Beratung. Im Mittelpunkt stehen die Fahr-
zeuge, aber genauso die Menschen, die 
sich für sie interessieren.

MINI neu in Kriens
Auch MINI hat ein neues Zuhause gefun-
den. Seit Mai 2026 empfängt der neu ge-
staltete MINI-Showroom in Kriens seine 
Gäste. Der unverwechselbare, verspielte 
Charakter der Marke kommt im neuen Auf-
tritt voll zur Geltung. Ansprechpartner vor 
Ort ist Luigi Di Gioia, der für MINI am Stand-
ort Kriens verantwortlich ist.

Neue Adresse, bekannte Gesichter
Dort, wo in Luzern bisher MINI zu Hause 
war, beginnt ein neues Kapitel: BMW Mo-
torrad zieht ein. In den umgebauten Räu-
men entsteht ein eigenes Motorrad-Center 
mit Showroom und Werkstatt. Dahinter 
steckt eine Geschichte, die viele Töfffahr-

erinnen und Töfffahrer in der Region ken-
nen. Motos Knüsel aus Ebnet, ein familiär 
geführter BMW-Motorradhändler mit rund 
70 Jahren Geschichte, wird Teil der Steiner 
Group. Und das Wichtigste vorweg: Das 
ganze Team zieht mit nach Luzern.

Neue Firma, neuer Standort, aber die glei-
chen Gesichter. So lässt sich der Wechsel 
am besten zusammenfassen. Wer seinen 
Töff seit Jahren bei Knüsel in den Service 
bringt, trifft in Luzern auf vertraute An-
sprechpersonen und den gewohnt persön-
lichen Umgang. Die Leitung der neuen 
Sparte übernimmt Andreas Schmidt. Ab 
2027 ist die Steiner Group damit die einzige 
BMW-Motorrad-Partnerin in der Zentral-
schweiz.

BYD für Sursee und das Wiggertal
Der dritte grosse Schritt führt in die Region 
Sursee-Wiggertal. Ab Januar 2027 über-
nimmt die Steiner Group in Nebikon die 
Vertretung des chinesischen Autoherstel-
lers BYD. Unter dem Namen BYD Sursee-
Wiggertal betreut der Standort die Region 
Sempachersee und das ganze Wiggertal.

Die drei Buchstaben stehen für «Build Your 
Dreams». Das Unternehmen wurde 1995 in 
Shenzhen als Batteriehersteller gegründet 
und zählt heute zu den grössten Produzen-
ten von Elektro- und Plug-in-Hybridfahr-
zeugen weltweit. Weil BYD seine Batterien 
selbst entwickelt und baut, bringt die 

Marke moderne Technologie zu einem 
fairen Preis auf die Strasse. Die hauseige-
ne Blade-Batterie gilt als besonders sicher 
und langlebig.

Das Modellangebot reicht vom kompak-
ten Stadtauto bis zum geräumigen SUV. 
Damit spricht BYD Pendlerinnen und 
Pendler ebenso an wie Familien, die den 
Umstieg auf ein Elektroauto planen. In 
Nebikon erhalten sie Beratung, Probefahrt 
und Service aus einer Hand, mit der Er-
fahrung eines etablierten Autohauses im 
Rücken.

Adventsapéro und Soft Opening
Wer die Neuerungen mit eigenen Augen 
sehen möchte, hat bald Gelegenheit dazu: 
Am Samstag, 5. Dezember 2026, lädt die 
Steiner Group von 9 bis 16 Uhr zum Advents-
apéro ein. Gleichzeitig öffnet das neue 
Motorrad-Center in Luzern im Rahmen ei-
nes Soft Openings erstmals seine Türen. 
Das Team von Motos Knüsel freut sich auf 
viele vertraute und neue Gesichter. Es 
bleibt Zeit für Gespräche, einen Blick auf 
die aktuellen Modelle und einen Rundgang 
durch die neuen Räume.

So zeigt sich die Steiner Group, wie sie seit 
jeher ist: eine Autogruppe aus der Zentral-
schweiz für die Zentralschweiz, mit Stand-
orten in Luzern, Kriens, Buochs und Nebi-
kon. Alle Interessierten sind herzlich 
willkommen.



WWW.GVBE.CH

Geld & SicherheitGesund & Schön

Ivo Krummenacher, InhaberIvo Krummenacher, Inhaber

Echt beraten.Echt beraten.
Seit 1999.Seit 1999.

Nähseydi 6, 6374 BuochsNähseydi 6, 6374 Buochs

raiffeisen-nidwalden.ch

AXA Hauptagentur Thomas MathisAXA Hauptagentur Thomas Mathis

Schmid Portmann
Thomas Daniel 

Schmid
Peter 
Brand SchmidBrand MathisMathis TowarnickiMathisSchmid Mathis

 6373 Ennetbürgen | info@goodit.ch | www.goodit.ch

Hacker lieben offene Türen. 
Wir schliessen sie.

Ein kleiner Spalt reicht 

und schon hat man mehr Einblick als gewollt

Buochs

KRANKEN-KASSEN ANERKANNT 20+ Jahre Erfahrung20+ Jahre Erfahrung
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Ergänzen Sie die Zahlenlücken.
Viel Spass – Ihr Nidwaldner Blitz
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Lösung der letzten Woche

WENIGER BANKGESCHÄFTE. MEHR ZEIT FÜRS GESCHÄFT.

Ob Handwerksbetrieb, Start-up oder 
Einzelfirma: Wer ein Unternehmen 
führt, muss täglich vieles gleichzeitig 
im Griff haben. Da bleibt wenig Zeit für 
komplizierte Bankgeschäfte. Die Nid-
waldner Kantonalbank (NKB) setzt des-
halb auf ein eigenes Team, das die Be-
dürfnisse kleiner Unternehmen kennt 
und diesen den Rücken freihält.

Morgens Kundenaufträge koordinieren, mit-
tags Offerten schreiben und abends Rech-
nungen bezahlen. Für viele Gewerbetreiben-
de in Nidwalden gehört dieser Spagat zum 
Alltag. Umso wichtiger ist eine Bank, die 
mitdenkt, schnell reagiert und unkompli-
zierte Lösungen bietet. Genau hier setzt das 
Team Gewerbekunden der NKB an. Es be-
gleitet Start-ups, Einzelfirmen und kleinere 
Unternehmen persönlich und auf Augen-
höhe. Statt wechselnder Kontakte gibt es 
eine feste Ansprechperson, die den Betrieb, 
seine Herausforderungen und seine Ziele 
kennt. Das spart Zeit und schafft Vertrauen.

Persönlich statt kompliziert
«Die Unternehmerinnen und Unternehmer 
sind häufig selbst stark im Tagesgeschäft 
eingebunden und haben entsprechend 
wenig Zeit für administrative Themen», er-
klärt Toni Röthlin, Leiter Firmenkunden bei 
der NKB. Deshalb setzt sein Team auf di-
rekte Erreichbarkeit, kurze Entscheidungs-
wege und pragmatische Lösungen.

Dabei geht es um weit mehr als ein Ge-
schäftskonto. Von der Firmengründung 
über Zahlungsverkehr und Liquidität bis zu 
Investitionen, Vorsorge und Nachfolge. Die 
finanziellen Fragen verändern sich mit dem 
Unternehmen. Gut, wenn die Bank diese 
Entwicklung kennt und vorausschauend 
begleitet.

In Nidwalden zu Hause
Ein entscheidender Vorteil ist die regiona-
le Nähe. Das Gewerbekunden-Team der 
NKB kennt die wirtschaftlichen Gegeben-
heiten, ist lokal vernetzt und versteht, was 

die Gewerbebetriebe beschäftigt. Und 
wenn aus einem kleinen Start-up ein grös-
seres KMU wird? Dann stehen innerhalb 
des Firmenkundenbereichs weitere Spe-
zialistinnen und Spezialisten bereit. 

Mehr Informationen: 
www.nkb.ch/gewerbekunden

Das Team Gewerbekunden der NKB mit 
Thierry Engelberger, Toni Röthlin und Remo 
Zimmermann (von links).




